
Confidential	
  from	
  Other	
  State	
  Executive	
  Directors	
  
	
  
Due	
  to	
  confidentiality	
  and	
  fears	
  of	
  retribution	
  against	
  these	
  men,	
  I	
  will	
  not	
  be	
  revealing	
  the	
  
sources.	
  	
  However,	
  in	
  the	
  proper	
  setting,	
  I	
  would	
  share	
  portions	
  of	
  emails	
  and	
  text	
  
messages	
  without	
  any	
  person	
  or	
  state	
  identifiers	
  to	
  verify	
  the	
  veracity	
  of	
  these	
  statements	
  
with	
  a	
  person	
  we	
  mutually	
  trust.	
  	
  	
  
	
  

1. MD/DE	
  pastor	
  and	
  former	
  Board	
  officer…	
  	
  	
  
• “You	
  were	
  sold	
  for	
  NAMB	
  funds.”	
  	
  “Good	
  ole	
  boys’	
  club	
  of	
  scratching	
  my	
  back	
  

and	
  I	
  will	
  cover	
  yours!”	
  

2. State	
  Exec.	
  Director	
  	
  …	
  	
  
• “Partnership	
  is	
  dead	
  in	
  the	
  SBC”	
  

3. State	
  Ed.	
  Director	
  …	
  	
  
• Because	
  of	
  NAMB	
  not	
  honoring	
  commitment	
  with	
  insurance	
  or	
  the	
  funds	
  to	
  

cover	
  it,	
  “financially	
  we	
  really	
  have	
  no	
  choice”	
  so	
  he	
  recommended	
  they	
  take	
  
the	
  100%	
  offer	
  to	
  keep	
  from	
  losing	
  previously	
  committed	
  funds	
  	
  

4. State	
  Exec	
  Director…	
  	
  
• 	
  “NAMB	
  is	
  continuing	
  to	
  pressure	
  states”	
  

5. State	
  Exec	
  Director…	
  	
  
• “disturbing	
  to	
  read	
  that	
  the	
  president	
  of	
  NAMB	
  would	
  personally	
  intervene	
  

regarding	
  your	
  employment.”	
  	
  	
  

6. State	
  Exec.	
  Director	
  …	
  	
  	
  
• On	
  100%	
  funding	
  …	
  “agreement	
  presented	
  to	
  me	
  forbids	
  my	
  discussing	
  it	
  

with	
  anyone	
  else.”	
  
7. State	
  Exec.	
  Director	
  ..	
  

• state	
  loose	
  NAMB	
  funding	
  if	
  I	
  criticize	
  them”	
  	
  	
  
• After	
  I	
  sign	
  it,	
  I	
  cannot	
  talk	
  about	
  it	
  anymore	
  	
  	
  

8. State	
  Exec.	
  Director	
  …	
  	
  	
  
• “Ezell	
  lying	
  and	
  trying	
  to	
  bully	
  us”	
  	
  	
  

9. Sentiments	
  from	
  writings.	
  
• NAMB	
  expects	
  us	
  to	
  take	
  it	
  every	
  time	
  they	
  decide	
  to	
  not	
  honor	
  the	
  

agreement	
  or	
  want	
  to	
  change	
  the	
  operating	
  agreement	
  
• NAMB	
  expects	
  the	
  states	
  to	
  roll	
  over	
  
• Withholding	
  NAMB	
  funds	
  under	
  guise	
  of	
  insurance	
  is	
  a	
  matter	
  of	
  integrity	
  	
  

(could	
  provide	
  money,	
  if	
  NAMB	
  not	
  provide	
  insurance	
  as	
  per	
  the	
  Partnership	
  
Agreements)	
  	
  

• Make	
  new	
  offers	
  instead	
  of	
  honoring	
  agreements,	
  he	
  pressures	
  us	
  into	
  a	
  new	
  
agreement	
  and	
  tells	
  us	
  it	
  is	
  better	
  for	
  us	
  


